
C U R R Í C U LO  P R O F I S S I O N A L
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denerdarc@gmail.com (11) 96842-8320 @eusoudenerdarc Brasil · atendimento remoto internacional

R E S UMO  P RO F I S S I O NA L

Profissional de Marketing com mais de 4 anos de atuação prática em estratégias digitais, aquisição de clientes,

posicionamento de marcas, geração de leads, funis de vendas e desenvolvimento de operações de marketing.

Experiência atendendo empresas e profissionais no Brasil e no exterior, incluindo projetos e clientes nos Estados

Unidos. Atua na construção de ecossistemas digitais completos, conectando anúncios, landing pages,

diagnósticos, CRM, automações, e-mail marketing, WhatsApp e inteligência artificial. Formação em Marketing e

Psicanálise, além de mais de 5 anos de estudos e experiência com Programação Neurolinguística (PNL),

comunicação, comportamento humano e processos de tomada de decisão. Combina visão estratégica,

comportamento do consumidor, tecnologia e análise de dados para transformar marketing em processos

estruturados de aquisição, relacionamento e vendas.

Marketing orientado por comportamento, tecnologia e dados.
O diferencial está em compreender simultaneamente as quatro camadas que definem um sistema

de crescimento — e conectá-las em uma única jornada, da atenção ao fechamento.

01
Comportamento humano

por trás da decisão

02
Estratégia necessária para

gerar demanda

03
Tecnologia para

automatizar a operação

04
Dados para medir e

melhorar resultados

E X P E R I Ê N C I A  P RO F I S S I O NA L

Estrategista de Marketing e Negócios Digitais +4 ANOS DE EXPERIÊNCIA

Atuação direta com empresas, especialistas e negócios digitais na construção de operações completas de marketing

e aquisição.

Desenvolvimento de estratégias completas de

marketing digital

Planejamento de aquisição e geração de leads

Criação e otimização de funis de vendas

Desenvolvimento estratégico de landing pages e páginas

de conversão

Estratégias de tráfego pago e estruturação de

campanhas para Meta Ads

Posicionamento de marcas, especialistas e empresas

Estratégias de conteúdo, comunicação e

desenvolvimento de ofertas

Copywriting orientado à conversão

Criação de jornadas de aquisição e relacionamento

Diagnósticos digitais para segmentação e qualificação

de leads

Lançamento e venda de produtos digitais, mentorias,

eventos e serviços

Planejamento de experiências e eventos para autoridade

e geração de oportunidades comerciais

Construção de processos de qualificação de leads

Integração entre marketing e vendas



E X P E R I Ê N C I A  I N T E RNAC I ONA L

Experiência com clientes e empresas fora do Brasil, especialmente nos Estados Unidos, desenvolvendo

estratégias digitais e infraestrutura de marketing para negócios e serviços profissionais, com adaptação da

comunicação a diferentes mercados.

Estratégia digital para mercado internacional Websites e landing pages Geração e qualificação de leads

Campanhas digitais Infraestrutura de marketing Tracking e mensuração Automação e CRM

Posicionamento digital

T E CNO LOG I A ,  AU TOMAÇÃO  E  I N T E L I G Ê N C I A  ART I F I C I A L

Inteligência Artificial

ChatGPT e IA generativa · criação de prompts · automação

com modelos de IA · IA aplicada ao marketing e à

qualificação de leads · criação de conteúdo com IA · fluxos

inteligentes de atendimento

Automação

Make · webhooks · integração entre plataformas ·

automação de marketing, de leads e de e-mail · integração

entre formulários, CRM e plataformas de comunicação

CRM e Marketing

Estruturação de CRM · segmentação de leads · tags e etapas

comerciais · jornadas automatizadas · integração marketing

e vendas · e-mail marketing · WhatsApp Marketing

Analytics e Tracking

Google Analytics 4 · Google Tag Manager · Meta Pixel · Meta

Conversion API · acompanhamento de eventos e conversões

Desenvolvimento Web e Infraestrutura Digital

Criação e estruturação de landing pages · HTML aplicado a páginas de marketing · sites orientados à conversão · integração de

formulários · APIs e webhooks · configuração de domínios e DNS · Cloudflare · infraestrutura básica de hospedagem ·

configuração de sistemas de tracking · integrações entre sites, CRM e plataformas de marketing

P R I N C I PA I S  COMP E T Ê N C I A S

Estratégia Marketing Estratégico • Growth Marketing • Posicionamento • Branding • Aquisição de Clientes •

Funis de Vendas • Estratégia Comercial • Produtos Digitais

Performance Meta Ads • Geração de Leads • Landing Pages • CRO • Tracking • Google Analytics • Google Tag

Manager • Meta Pixel • Conversion API

Automação e Tecnologia Inteligência Artificial • ChatGPT • Prompt Engineering • Make • Webhooks • CRM • Automação de

Marketing • Integrações

Comunicação e

Comportamento

Psicanálise • PNL • Comportamento do Consumidor • Copywriting • Comunicação Persuasiva •

Análise de Público • Construção de Ofertas

Negócios Estratégia Digital • Jornada do Cliente • Qualificação de Leads • Vendas • Experiência do Cliente •

Produtos e Serviços de Alto Valor

FO RMAÇÃO  E  D E S E N VO LV IM EN TO

Marketing
FORMAÇÃO

Estratégia de Marketing · Marketing

Digital · Branding · Posicionamento ·

Comportamento do Consumidor · Funis

de aquisição · Tráfego Pago · Growth

Marketing · Estratégia Comercial

Psicanálise
FORMAÇÃO

Comportamento humano · padrões

emocionais · processos inconscientes ·

tomada de decisão · comunicação

· relacionamento interpessoal ·

compreensão de dores, desejos

e motivações

PNL
CONHECIMENTO  COMPLEMENTAR

Mais de 5 anos de estudos e

desenvolvimento em Programação

Neurolinguística, comunicação,

comportamento, percepção, linguagem

e influência

P E R F I L  P RO F I S S I O NA L

Pensamento estratégico · visão sistêmica · criatividade · capacidade analítica · facilidade com tecnologia · visão de

negócios · comunicação · compreensão de comportamento humano · capacidade de conectar marketing, vendas e

tecnologia · aprendizado rápido · orientação para resultados


